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【问题1】

徐特立先生是湖南第一女子师范学校的校长，他非常勤俭节约，平时会把上课用的粉笔头儿留下来。有个女学
生问他：“这小小的粉笔头，你还留它干什么呢?”徐特立说：“积少成多。”有的学生说，他从小事做起，一
点一滴积累，是节约。但有的学生说，他明明有好的却不用，是小气。对此，你怎么看? 

【问题1参考答案】

  徐特立先生的行为，表面上看似是对粉笔头的节俭，实则蕴含着深刻的哲理。我认为，这不仅仅是一种节
约的行为，更是一种对资源的尊重和对未来的负责。在当今社会，这种精神尤为珍贵。
  从表面上看，徐特立先生的行为确实可以被视为节俭。他通过积少成多的方式，体现了对资源的珍惜。这
种行为在物质丰富的今天，显得尤为难能可贵。它提醒我们，无论资源多么丰富，都不应该浪费。例如，日本
的垃圾分类制度就是从小事做起，通过每个人的努力，实现了资源的最大化利用。
  然而，也有人认为徐特立先生的行为是小气。这种观点反映了一种对资源使用的误解。在资源有限的情况
下，合理利用每一分资源，不仅是对自己的负责，也是对社会的一种贡献。徐特立先生的行为，实际上是在教
育学生们要有长远的眼光，学会在细节中积累，为未来打下坚实的基础。
  造成这种不同看法的原因，主要在于人们对于资源利用的不同理解。一些人可能认为，只有在资源匮乏时
才需要节约，而在资源丰富时则可以随意使用。这种短视的行为，往往会导致资源的浪费。因此，我们需要通
过教育和宣传，提高公众的资源意识，让节约成为一种习惯。
  为了推广这种节约精神，我们可以从以下几个方面入手：首先，加强教育，从小培养孩子们的节约意识；
其次，政府和社会组织可以通过各种活动，宣传节约的重要性；最后，每个人都可以从自身做起，从小事做起，
比如节约用水、用电等。
  总之，徐特立先生的行为是一种高尚的品质体现，它不仅仅是对粉笔头的节约，更是一种对生活的态度和
对未来的思考。在这个物质丰富的时代，我们更应该学会珍惜和节约，让这种精神成为我们生活的一部分。

【问题2】

某县有一个贫困村，盛产木耳、猴头菇、黄花菜、赤松子等特色产品。但是因为销路不畅通，没法销售出去，
增加不了收入，村民往往都是送家人、送朋友，或者自己吃。你作为驻村干部，要怎么带领他们脱贫致富?

【问题2参考答案】

  面对贫困村特色产品销路不畅的问题，作为驻村干部，我认为首先要深入了解问题的根源，然后制定切实
可行的解决方案。贫困村的特色产品如木耳、猴头菇、黄花菜、赤松子等，品质优良，但缺乏有效的销售渠道
和市场认知度，这是导致村民收入无法增加的主要原因。因此，我的工作将围绕拓宽销售渠道、提升产品附加
值、增强村民市场意识三个方面展开。
  首先，拓宽销售渠道是解决销路问题的关键。我将积极联系县内外的大型超市、农贸市场以及电商平台，
为村民的特色产品寻找稳定的销售渠道。同时，利用社交媒体和网络平台，建立线上销售网络，通过直播带货、
短视频宣传等方式，提高产品的曝光率。此外，还可以组织参加各类农产品展销会，让更多的消费者了解和认
可我们的产品。
  其次，提升产品附加值也是增加收入的重要途径。我们可以邀请农业专家对村民进行培训，教授他们如何
对产品进行初步加工和包装，使其更加符合市场需求。例如，可以将木耳、猴头菇等加工成干货，延长保质期，
便于运输和销售。同时，设计具有地方特色的包装，提升产品的品牌形象和市场竞争力。
  最后，增强村民的市场意识是脱贫致富的长久之计。我将组织村民学习市场经济知识，了解市场需求和消
费者心理，帮助他们树立品牌意识和质量意识。通过定期举办培训班和座谈会，让村民认识到只有提高产品质
量和服务水平，才能在激烈的市场竞争中立于不败之地。
  总之，作为驻村干部，我将充分发挥桥梁和纽带作用，帮助村民打通销售渠道，提升产品价值，增强市场
竞争力，最终实现脱贫致富的目标。我相信，通过我们的共同努力，贫困村的特色产品一定能够走出大山，走
向更广阔的市场，村民的生活也会因此变得更加美好。


