
陕西省选调生面试题（网络版）2016年6月24日上午

第1页/共3页

陕西省选调生面试题（网络版）2016年6月24日上
午

扫描下方二维码下载妙学吧APP 刷海量题库掌握最新热点

QQ扫码直接下载

微信扫码到应用市场下载

支持所有机型



陕西省选调生面试题（网络版）2016年6月24日上午

第2页/共3页

【问题1】

越贴近基层越接近真理，谈谈你对这句话的理解。并说说你作为一个刚毕业要去基层的公务员会如何做。

【问题1参考答案】

  越贴近基层越接近真理，这句话深刻地揭示了基层工作的重要性和价值。基层是政策落实的最前沿，是直
接服务群众的第一线，也是了解社情民意的最佳窗口。在这里，每一个决策、每一项工作的成效都能直接反映
出来，因此，基层工作最能检验政策的科学性和可行性。作为一名刚毕业即将投身基层的公务员，我深刻理解
这句话的含义，并将以此为指导，努力在基层工作中成长和贡献。
  首先，基层是理论与实践相结合的最佳场所。在基层，我们可以直接接触到人民群众的真实生活，了解到
他们的实际需求和困难。这种直接的接触和了解，使我们能够更加准确地把握问题的本质，从而制定出更加符
合实际、更加有效的解决方案。同时，基层工作也是检验我们理论学习和思考能力的重要平台。只有将理论知
识与实际情况相结合，才能真正发挥出知识的价值。
  其次，基层工作是锻炼个人能力和素质的熔炉。在基层，我们面临着各种各样的挑战和问题，这些问题往
往复杂多变，需要我们具备较强的应变能力和解决问题的能力。通过解决这些问题，我们可以不断提升自己的
专业能力和综合素质。此外，基层工作还需要我们具备良好的沟通能力和团队协作精神，这些都是成为一名优
秀公务员所必备的素质。
  作为一名刚毕业即将去基层的公务员，我将以积极的态度和饱满的热情投入到基层工作中。首先，我会尽
快熟悉和了解所在地区的基本情况，包括经济发展、社会文化、民生需求等方面，为后续工作打下坚实的基础。
其次，我会虚心向老同事和群众学习，倾听他们的意见和建议，不断丰富自己的实践经验。同时，我也会注重
将理论知识与实际工作相结合，努力提升自己的工作能力和服务水平。最后，我会保持一颗为民服务的心，始
终把群众的利益放在首位，努力为群众解决实际问题，赢得群众的信任和支持。
  总之，越贴近基层越接近真理，这句话不仅是对基层工作价值的肯定，也是对我们每一位基层公务员的鞭
策。我将以此为指导，脚踏实地，勤奋工作，努力在基层这片沃土上成长和贡献，为实现人民群众的美好生活
而不懈努力。

【问题2】

要守规矩守规章，同时还要灵活应对，谈谈你的理解并说明你去基层会如何做？

【问题2参考答案】

  阐释破题：守规矩守规章与灵活应对看似矛盾，实则相辅相成。守规矩是基础，确保工作的规范性和公正
性；灵活应对是能力，体现解决问题的智慧和创新。在公务员工作中，二者缺一不可。守规矩保证了工作的底
线，灵活应对则提升了工作的上限。
  阐述论证：规矩和规章是工作的基石，它们确保了工作的有序进行和公平正义。没有规矩，不成方圆。但
在实际工作中，面对复杂多变的情况，如果一味死守规矩，可能会导致工作效率低下，甚至无法解决问题。因
此，灵活应对成为必要。灵活不是无原则的变通，而是在遵守规矩的前提下，根据实际情况，采取最合适的解
决方案。这种灵活性体现了公务员的责任感和服务意识。
  结合落实：如果我去基层工作，我会首先深入学习相关的规章制度，确保自己能够在规矩的框架内开展工
作。同时，我会积极了解基层的实际情况，与群众沟通，了解他们的需求和困难。在面对问题时，我会在遵守
规矩的前提下，寻找最有效的解决方案。例如，如果遇到政策执行中的特殊情况，我会及时向上级汇报，同时
提出合理的建议，争取在政策允许的范围内，为群众解决实际问题。此外，我还会不断总结经验，提高自己的
业务能力和应变能力，以便更好地服务群众。

【问题3】

A村发展滞后，有土特产但是没有销路，乡政府派你去解决这一问题，你会如何解决？

【问题3参考答案】

  面对A村发展滞后、土特产缺乏销路的问题，我认为首先需要深入了解A村的实际情况，包括土特产的种类、
产量、品质以及村民的生产能力等。通过与村民的面对面交流，可以更准确地把握问题的根源，比如是生产环
节的问题，还是市场推广不足，或者是物流配送不畅等。只有找准问题，才能有的放矢地制定解决方案。
  其次，我会考虑如何提升土特产的品牌价值和市场竞争力。这包括对土特产进行包装设计，提升产品形象；



陕西省选调生面试题（网络版）2016年6月24日上午

第3页/共3页

通过网络平台、社交媒体等渠道进行宣传推广，扩大产品的知名度；同时，也可以考虑申请地理标志产品认证，
增加产品的附加值。通过这些措施，可以有效提升土特产的市场吸引力。
  再者，我会探索多元化的销售渠道。除了传统的线下销售，还可以利用电商平台，如淘宝、京东等，开设
线上店铺，拓宽销售渠道。此外，可以与周边的超市、农贸市场建立合作关系，或者组织参加农产品展销会，
直接对接消费者和批发商。通过这些方式，可以有效解决销路问题。
  最后，我会考虑建立长效机制，确保A村的可持续发展。这包括成立合作社，统一管理土特产的生产和销售；
培训村民掌握电商技能，提升他们的自我营销能力；以及引入外部资源，如与高校、研究机构合作，提升产品
的科技含量和附加值。通过这些措施，不仅可以解决当前的销路问题，还能为A村的长期发展打下坚实的基础。


